FICHA TECNICA DE NEGOCIACION COMPRA DE BIENES, PRODUCTOS Y/O SERVICIOS DE
CARACTERISTICAS TECNICAS UNIFORMES Y DE COMUN UTILIZACION

BMC

Objeto de la Negociacion: La presente negociacion tiene como objeto proveer el servicio de alquiler de equipos de computo incluida la
prestacion del servicio de soporte y atencién de solicitudes, requeridos para la gestion administrativa y operativa de RTVC. con destino a
Radio Televisién Nacional de Colombia — RTVC, cuyas caracteristicas técnicas se encuentran detalladas en los documentos de
condiciones especiales anexas al presente documento y de conformidad con el procedimiento establecido en el Reglamento de
Funcionamiento y operacion de la Bolsa para el Mercado de Compras Publicas.

Modalidad de Adquisicién: La negociacion se realizara bajo la modalidad de puja por precio en conjunto de bienes en una (1) sola
operacion como se detalla a continuacion:

Servicios Requeridos por CANTID | PRESUPUESTO MAXIMO ANTES | VALOR MENSUAL MAXIMO
RTVC AD TOTALDE | DE IVA TOTALIDAD EQUIPOS Y | POR EQUIPO ANTES DE IVA
EQUIPOS TIEMPO DE NEGOCIACION
COMPUTADORES DE | 120 $ 469.637.647 $326.137
ESCRITORIO
COMPUTADORES 140 $ 498.992.000 $297.019
PORTATILES

Las caracteristicas técnicas de los bienes, se encuentran detalladas en los documentos de condiciones especiales anexas y que hacen
parte integral a este documento y las obligaciones descritas en este documento.

Una vez cerrada la negociacién, el comisionista vendedor y su comitente vendedor informaran a la comisionista compradora y a la
Direccion de Informacion, los precios unitarios de cada uno de los equipos que dispondra para la prestacion del servicio elementos
incluyendo el IVA correspondiente, se precisa que en ningun caso los valores unitarios informados por el comitente vendedor podran
superar los valores unitarios fijados por el comitente comprador en el presente documento.

El comitente comprador podra solicitar en la ejecucion de la negociacion la entrega de servicios o bienes al comitente vendedor por
encima o por debajo de la cantidad de bienes pactados en la rueda de negocios hasta en un cincuenta (50%), previa aceptacion del
comitente vendedor.

La adicién en caso de aumento de las cantidades o la terminacién anticipada en caso de disminucién en cantidad de bienes, antes
sefialada de mas o de menos, es posible siempre y cuando el comitente comprador la solicite con quince (15) dias CALENDARIO de
anticipacion a la fecha establecida de entrega de los BIENES, en todo caso para efectos de la aplicacion de las figuras normativas, se
dara aplicacién a los precisado en el Reglamento de Funcionamiento y Operacién de la Bolsa

2. DEFINICION BIENES ADICIONALES

Teniendo en cuenta que la Entidad desea agotar la totalidad del presupuesto asignado para el proceso de contratacion, en los términos
del paragrafo del articulo 3.6.2.1.3.2 del Reglamento de Funcionamiento y Operacién de la Bolsa, se aclara que los bienes adicionales
que deberan ser entregados de conformidad con las necesidades del comitente comprador en la ejecucién de la negociacion sera:

CONCEPTO

Servicio de Alquiler de Computadores Portatiles

Conforme a lo anterior, la cantidad adicional de este bien, correspondera al valor de diferencia, entre el presupuesto asignado para la
adquisicion del conjunto de bienes (lote) y el valor del cierre de la negociacién como resultado de la puja por precio. Para la entrega de
los bienes adicionales se cumpliran los términos y calidades definidos en el presente documento y en el documento de condiciones
especiales que forma parte integral del presente documento. Para estos efectos, el mismo dia del cierre de la negociacion, la




comisionista vendedora debera entregar a la comisionista compradora y a la Bolsa Unidad de Gestién Operaciones los precios unitarios
de cada uno de los bienes que componen el conjunto de bienes se aclara que en ningun caso, el valor unitario informado por el
comitente comprador podré superar el valor maximo unitario fijado por el comitente comprador, para lo cual, el comitente comprador
informara las cantidades adicionales que deben ser objeto de entrega.

NOTA: Se precisa que, si la diferencia que se presente entre el valor del presupuesto y el valor final de adjudicacion del conjunto de
bienes, no logra cubrir de manera exacta el valor del bien aca definido el comitente comprador a través de la Sociedad Comisionista
Compradora solicitara la cantidad de bienes que mas se aproxime al valor mas cercano sin sobrepasarla, previa la aceptacion por parte
del comitente vendedor de por lo menos una unidad de ajuste.

3.VALOR MAXIMO DE LA OPERACION

El valor méximo de los bienes a adquirir sera de NOVECIENTOS SESENTA Y OCHO MILLONES SEISCIENTOS VEINTINUEVE MIL
SEISCIENTOS CUARENTA Y SIETE PESOS M/CTE ($ 968.629.647) valor que NO incluye IVA de los bienes, comisiones, impuestos,
tasas, gravamenes, costos de Bolsa ni servicio en el Sistema de Compensacion, Liquidacidn y Administracion de Garantias.

4. PLAZOS PARA LA ENTREGA DE LOS BIENES

El plazo para la entrega de los servicios objeto de la presente negociacion sera a partir del sexto dia habil siguiente a la celebracién de
la rueda de negociacion y hasta por doce (12) meses que es el plazo de ejecucion.

5. SITIOS DE ENTREGA

La entrega de servicios se deberd efectuar en la ciudad de Bogota, D.C. en las instalaciones de RTVC, ubicadas en la Carrera. 45 # 26
—33. En el horario de 8:30 am a 4:00 pm y seré recibido por el supervisor o a quien este designe.

6. FORMA DE PAGO

RTVC, efectuara los pagos a través del sistema de compensacion y liquidacién de la Bolsa, por concepto de alquiler de equipos de
computo, siempre y cuando los bienes sean recibidos a entera satisfaccion durante el periodo a certificar, de conformidad con los valores
informados por el comitente vendedor en los términos de la presente ficha técnica de negociacién a, previa entrega de los informe
requeridos por concepto del servicio prestado, presentacion de la solicitud de pago (factura o cuenta de cobro), certificacion de
cumplimiento expedida por el supervisor designado por el comitente comprador y certificacion que acredite el pago de aportes al sistema
de seguridad social y parafiscales.

De acuerdo con lo anterior RTVC Sistemas de Medios Publicos pagaré el valor del presente contrato asi:

« Para la vigencia 2019 se realizaran los siguientes pagos:

1. Un primer pago correspondiente al 40% del valor del CDP N. 2614 del 08/16/2019, por el valor de $153.497.991 IVA incluido,
una vez entregado el total de los equipos a RTVC, de conformidad con el acta de entrega de los equipos y recibido a
satisfaccion por parte del supervisor del contrato o a quien este delegue.

2. Un segundo pago correspondiente al 30% del valor del CDP N. 2614 del 08/16/2019, por el valor de $115.123.493 IVA
incluido, treinta (30) dias calendario despuésde la entrega de los equipos, previa presentacion de un informe detallado de las
actividades realizadas en cuanto a instalacion y configuracion de la totalidad de los equipos a RTVC.

3. Un tercer pago correspondiente al 30% del valor del CDP N. 2614 del 08/16/2019, por el valor de $115.123.493 IVA incluido,
a los sesenta (60) dias calendario después de la entrega de la totalidad de los equipos a RTVC, previa presentacién de un
informe detallado que incluya el total de los equipos en calidad de arrendamiento, la gestion del soporte realizado a la fecha y
el inventario de software instalado.

®,

“ Para la vigencia 2020 se realizaran los siguientes pagos:




4. Nueve (9) pagos mes vencido por valor de $ 80.953.121 IVA incluido, previa presentacion de un informe detallado que incluya
el total de los equipos en calidad de arrendamiento, la gestién del soporte realizado en el mes facturado y el inventario de
software instalado.

5. Un (ltimo pago correspondiente al valor de $ 40.346.214 IVA incluido, previa presentacion de un informe detallado que incluya
el total de los equipos en calidad de arrendamiento, la gestion del soporte realizado en el periodo facturado y el inventario de
software instalado, previa presentacion de la factura, suscripcion del acta de finalizacion, certificacién que acredite el
cumplimiento del pago de los aportes a la seguridad social y parafiscales, certificacion de cumplimiento expedida por el
supervisor designado por el comitente comprador.

PARAGRAFO PRIMERO: Los pagos de cada uno de los items anteriores se efectuaran dentro del plazo establecido, dentro de los
treinta (30) dias habiles siguientes a la entrega de la documentacion respectiva por parte del comitente vendedor en la entidad y la
aprobacion por parte del comitente comprador de los documentos requeridos para el pago, efecto para el cual el comitente comprador
adelantara los tramites pertinentes para realizar el pago dentro de dicho término previa certificacion de la supervisién sobre recibo a
satisfaccion del servicio de la presente negociacion, que sera expedida por el supervisor designado.

Con el fin de realizar los pagos, el comisionista vendedor y su comitente vendedor deberan informar al comitente comprador y a su
comisionista, al dia habil siguiente a la negociacion, los precios unitarios de la prestacién del servicio por tipo de equipo de cémputo
solicitados por la Entidad.

El comitente vendedor debera facturar el servicio mes vencido a partir del afio 2020.

La documentacion requerida para los pagos debera ser radicada por el comitente vendedor en las instalaciones de RTVC ubicadas en
la Cra 45 N°. 26-33 en correspondencia. Para los pagos mes vencido la documentacion debera ser radicada dentro de los cinco (5)
primeros dias habiles del mes siguiente del servicio. Documentacion requerida:

e  Factura con el cumplimiento de los requisitos legales

o Certificacion expedida por el Revisor Fiscal, cuando éste exista, de acuerdo con los requerimientos de ley, o por el Representante
Legal, sobre el cumplimiento del pago de la persona juridica a los sistemas de seguridad social integral (salud, riesgos
profesionales, pensiones) y aportes parafiscales (Cajas de Compensacién Familiar, Instituto Colombiano de Bienestar Familiar y
Servicio Nacional de Aprendizaje), cuando a ello haya lugar.

Certificacion Bancaria

Rut

Certificado de Existencia y Representacion legal — Camara de Comercio.

Informes requeridos para cada uno de los pagos.

Acta de entrega de los equipos recibida a satisfaccion por parte de RTVC (para el primer pago)

Se entiende por recibo a “ENTERA SATISFACCION’, cuando los bienes entregados cumplen con todas las especificaciones técnicas y
los plazos previstos, relacionados en el documento de condiciones especiales, situacién que generara la expediciéon de dicho
documento por parte del supervisor de la negociacion, el cual debera ser presentado para el pago.

PARAGRAFO SEGUNDO: Para los efectos de los pagos o desembolsos a favor del comitente vendedor y del comisionista comprador
se atenderan y observaran las disposiciones contenidas en la Circular 012 de 2018, la cual se encuentra publicada en la pagina web de
RTVC, o aquella que la modifique, adicione, o sustituya

PARAGRAFO TERCERO: Para el (ltimo pago, por concepto del servicio de alquiler de equipo de cémputo se debera realizar
previamente la suscripcion del acta de finalizacion y/o recibo de los trabajos del contrato, en razén a lo dispuesto en la Circular No. 01 de
2012 expedidas por la Oficina Asesora Juridica y a lo estipulado en el articulo 217 del Decreto 019 de 2012 y las demés normas vigentes
sobre la materia.

El pago al Comitente vendedor depende de la oportunidad y calidad en la presentacion de los documentos e informacion sefialados que
en todos los casos deben ser allegados dentro del término concedido por la Entidad para la acreditacion de la entrega en el sistema
dispuesto para estos efectos, en caso contrario el comitente comprador informara a través de la comisionista compradora a la Bolsa,




dicha situacion para que proceda a la declaratoria de incumplimiento por no acreditacidn de la entrega.

7. CONDICIONES DE LA SOCIEDAD COMISIONISTA VENDEDORA CORRESPONDIENTES AL COMITENTE VENDEDOR

PREVIAS A LA CELEBRACION DE LA NERGOCIACION

A efectos de participar en la rueda de negociacion por cuenta del Comitente Vendedor, la Sociedad Comisionista Vendedora debera
entregar a la Bolsa, debidamente diligenciados, los Anexos N. 40 (Manifestacidn de Interés para participar en Rueda de Negociacion) y
N. 41 (Certificacidn del cliente sobre la no conformacion del Beneficiario Real — Autorizacion para el levantamiento de la reserva para la
validacion de la conformacién de Beneficiario Real) de la Circular Unica de Bolsa, los cuales se adjuntan a la presente Ficha Técnica de
Negociacion.

La certificacion con todos los documentos sefialados, deben ser entregados a mas tardar el quinto (5) dia habil anterior a la Rueda de
negociacion por lo menos antes de las 12:00 m., adjuntando cada uno de los documentos soportes de las condiciones exigidas en la
presente ficha técnica de negociacion, los cuales tienen que ser radicados debidamente foliados y con su respectivo indice, que
contendré los documentos de caracter juridico y el otro los de caracter técnico, financiero y de experiencia.

Para efectos de revision, cada carpeta debe estar marcada, dependiendo si los documentos son Juridicos o Técnicos. A mas tardar el
tercer (3) dia habil anterior antes de las 12:00 m a la Rueda de Negociacion, la Unidad de Gestién de Estructuracion remitird a las
sociedades comisionistas que hayan radicado documentos, el resultado de la verificacién documental, para lo cual, las sociedades
comisionistas vendedoras deberan, el segundo dia habil anterior a la Rueda de Negociacion a mas tardar a las 02:00 p.m. entregar los
documentos sujetos a subsanacion.

Nota: En cumplimiento del Articulo 3.1.2.5.6.1 de la Circular Unica de Bolsa, el término pactado anteriormente para la subsanacion sera
Unico, por lo que, los documentos allegados con posterioridad no seran admitidos ni objeto de verificacion documental.

CONDICIONES JURIDICAS PREVIAS

1. Certificado de Existencia y de Representacion Legal

Tratandose de persona juridica, encontrarse inscrita en la Camara de Comercio y tener vigente y renovada la matricula mercantil, para lo
cual, debera allegar el certificado de existencia y representacion legal, expedido por la Camara de Comercio o por la autoridad que
corresponda, con fecha de expedicion no superior a (___30 ) dias calendario anteriores a la entrega de la documentacién, en el
cual, de conformidad con la normatividad vigente se certifique su existencia y representacion legal, donde conste que el objeto social
permita celebrar y ejecutar la negociacion, y que la duracién de la sociedad no es inferior a la vigencia de la misma y un (1) afio més.

2. Certificado de Matricula de Persona Natural y del Establecimiento de Comercio
Tratdndose de personas naturales, debera acreditar su inscripcion vigente en el Registro Mercantil, para lo cual, debera allegar el
certificado de Registro Mercantil expedido por la Cdmara de Comercio con fecha no superior a ( 30 ) dias calendario
anteriores a la entrega de la documentacién, en el que conste que la actividad econdémica que ejerce le permita celebrar y ejecutar la
negociacion.

3. Fotocopia legible de la cédula de ciudadania del comitente vendedor

Debera allegar fotocopia de la cédula de ciudadania del comitente vendedor (persona natural) y del representante legal (persona
juridica), correspondiente a la persona que suscribe los documentos requeridos por el comitente comprador como requisitos habilitantes.

4. Documento privado de constitucion de la figura asociativa; Consorcio o Unién Temporal

Debera allegar documento privado de constitucion de la figura asociativa bajo los términos establecidos en el articulo 7 de la Ley 80 de
1993 y demas normas que lo modifiquen, aclaren, adicionen o sustituyan.

Los integrantes de la figura asociativa (consorcio o union temporal) deberan allegar de forma individual los requisitos juridicos
solicitados.

5. Certificado de pagos a la Seguridad Social, aportes Parafiscales




El comitente vendedor debera haber pagado los aportes a Seguridad Social (salud, pension, ARL), aportes Parafiscales (SENA, ICBF y
cajas de compensacion), , cuando aplique, para lo cual allegara certificacion expedida por el revisor fiscal cuando cuente con esta figura
segun el tipo societario, o por el representante legal, en el cual se sefiale que la sociedad ha cumplido en los Ultimos seis (6) meses con
las obligaciones sobre el pago de aportes al Sistema de Seguridad Social (Salud, Pensiones, Riesgos laborales), aportes parafiscales
(ICBF, SENA y Cajas de Compensacion Familiar), de conformidad con el articulo 50 de la Ley 789 de 2002.

En caso de que sea el revisor fiscal quien firme esta certificacion, debera aportar una fotocopia de la tarjeta profesional y el Certificado
de Antecedentes Disciplinarios expedido por la Junta Central de Contadores con una vigencia no superior a noventa (90) dias anteriores
a la fecha de entrega de la documentacion'.

6. Registro Unico Tributario

Documento de inscripcion en el Registro Unico Tributario, expedido por la Direccién de Impuestos y Aduanas Nacionales — DIAN —.

NOTA: Para el caso de Consorcios o Uniones temporales, si es adjudicada la negociacion, debera presentar el Registro Unico
Tributario, el cual debera ser entregado al comisionista comprador dentro de los tres (3) dias habiles siguientes a la negociacion.

NOTA: Los requisitos incluidos en los numerales 7, 8, 9 y 10 deberan corresponder a la persona natural o el representante legal
(persona juridica) que para todos los efectos, suscribe los documentos de condiciones previas a la negociacion.

7. Certificacion de antecedentes fiscales
No podran aparecer reportados en el Boletin de responsables fiscales de la Contraloria General de la Republica, de conformidad con lo
exigido por el articulo 60 de la Ley 610 de 2000, para lo cual, debera allegar el certificado que en tal sentido expida la Contraloria
General de la Republica, correspondiente al comitente vendedor (persona natural) o el representante legal y la persona juridica
(personas juridicas).

8. Certificado o consulta de antecedentes disciplinarios
No podran registrar antecedentes disciplinarios o inhabilidades vigentes, para lo cual, debera allegar certificado que en tal sentido expida
la Procuraduria General de la Nacion, correspondiente al comitente vendedor (persona natural) o el representante legal y la persona
juridica (personas juridicas).

9. Antecedentes Judiciales
No podran registrar antecedentes judiciales, para lo cual, debera allegar certificado que en tal sentido expida la Policia Nacional,
correspondiente al comitente vendedor (persona natural y/o representante legal).

10. Certificado sistema registro nacional de medidas correctivas - RNMC

No podran registrar reportes, para lo cual, debera allegar certificado que en tal sentido expida la Policia Nacional, correspondiente al
comitente vendedor (persona natural y/o representante legal).

11. Certificacion de no encontrarse incurso en causales de inhabilidad e incompatibilidad para contratar con Entidades
Estatales

Certificacion con fecha de expedicién no superior a 30 dias calendarios anteriores a la fecha de entrega de la documentacién, suscrita
por el representante legal del comitente vendedor, bajo la gravedad de juramento donde manifieste que ni él ni la persona juridica que
representa se encuentran incursos en causal alguna de Inhabilidad e Incompatibilidad para contratar con Entidades Estatales.

12. Compromiso Anticorrupcion (Anexo 2)

1 La Entidad Estatal podrd determinar no incluir la certificacion.




Compromiso Anticorrupcién firmado por el comitente vendedor o por el representante legal o apoderado, constituido en debida forma
para el efecto, con la correspondiente prueba de ello, el cual debe ser diligenciado segun el formato del Anexo No. 2.

13. Compromiso de control preventivo de practicas colusivas. (Anexo 3)

El proponente debera asumir los compromisos contenidos en el documento “COMPROMISO DE CONTROL PREVENTIVO DE
PRACTICAS COLUSIVAS’, diligenciando este anexo 3 que hace parte de la documentacién juridica

CONDICIONES FINANCIERAS PREVIAS

En cumplimiento de lo establecido en el articulo 6° de la Ley 1150 de 2007, se verificara la capacidad financiera de los comitentes
vendedores, a partir de los indicadores definidos en el Decreto 1082 de 2015, informacién que se verificara en el Certificado de
Inscripcion, Clasificacion y Calificacion — RUP, correspondiente a los estados financieros con corte a 31 de diciembre de 2018.

INDICADOR CONDICION VALOR
LIQUIDEZ (AC/PC) Mayor o Igual a 1.0
NIVEL DE ENDEUDAMIENTO (PT/AT) Menor o Igual a -0,75%
CAPITAL DE TRABAJO (AC-PC) Mayor o Igual a 50% P.O
PATRIMONIO LIQUIDO (AT-PT) LERTOUTE 50% P.0
RAZON DE COBERTURA DE INTERESES (UTO /Gl) Mayor o Igual a 2,0 y/o indeterminado

Donde: AC: Activo Corriente, ~ PC: Pasivo Corriente,  AT: Activo Total,  PT: Pasivo total, ~ UTO: Utilidad Operacional,  GI:
Gastos sobre Intereses.

CAPACIDAD ORGANIZACIONAL

En el articulo 2.2.1.1.1.5.3 del Decreto 1082 de 2015 se incluye la Capacidad Organizacional y su respectiva manera de medir la
rentabilidad de los activos y del patrimonio.

INDICADOR CONDICION VALOR
RENTABILIDAD DEL ACTIVO . 0
(UTO/AT) Mayor o Igual a Porcentaje 0,01%
RENTABILIDAD DEL PATRIMONIO ) 0
(UTO/Pat) Mayor o Igual a Porcentaje 0,06%

Donde: AT: Activo Total,  Patr: Patrimonio, ~ UTO: Utilidad Operacional.

Se considera que el comitente vendedor cumple con la capacidad financiera solicitada y que estd en condiciones de participar en la
negociacion, si obtiene en cada indicador los valores anteriormente establecidos.

A continuacién se muestra la formula de cdmo se debera realizar el calculo de los Indicadores Financieros para Uniones Temporales o
Consorcios, el criterio de revision sera:

De acuerdo a la sumatoria de las partidas individuales ponderado por su porcentaje de participacion de cada uno de sus
integrantes.

CONDICIONES TECNICAS PREVIAS

1. REQUISITO DE EXPERIENCIA




MODALIDAD EXPERIENCIA EN RUP:

El comitente vendedor acreditara su experiencia mediante la informacién contenida en su Registro Unico de Proponentes. Por lo cual
debera allegar anexo “EXPERIENCIA MINIMA DEL PROPONENTE suscrita por su representante legal donde relacione el nimero del
consecutivo de los contratos registrados en el RUP con los cuales acreditara el requisito.

Los contratos deberan estar clasificados en el siguiente codigo UNSPSC, se debera acreditar un valor mayor o igual a 1.391,92 SMMLV.
Los proponentes que quieran participar en el presente proceso de seleccidn deberan acreditar mediante la inscripcion en el Registro

Unico de Proponentes, experiencia en contratos ejecutados en el siguiente codigo de la clasificacion del Cédigo Estandar de Productos y
Servicios de Naciones Unidas UNSPSC, minimo en el tercer nivel asi:

Segmento Familia Clase Nombre

81000000 81110000 81112400 Servicios de alquiler o arrendamiento de
hardware de computador

Vv

El proponente debera acreditar experiencia de minimo cuatro (4) afios asi:

Mediante minimo dos (2) y maximo cuatro (4) contratos cuyo objeto corresponda o esté directamente relacionado con el

alquiler de equipos de computo incluida la prestacion del servicio de soporte y atencién de solicitudes.

v’ La sumatoria de los contratos que se relacionen por parte del proponente debera ser igual o superior al 100% del presupuesto
oficial iva incluido del presente proceso, expresado en salarios minimos legales mensuales vigentes.

v’ El objeto de estos contratos debera tener relacion directa con el alquiler de equipos de computo incluida la prestacion del

servicio de soporte y atencion de solicitudes. Estos contratos deben haber sido ejecutados entre el 01 de enero de 2015 hasta

la fecha de presentacion de los documentos. El objeto de estos contratos debera tener relacion directa con Cddigo Estandar

de Productos y Servicios de Naciones Unidas UNSPSC solicitado.

El periodo de estas certificaciones se definié teniendo en cuenta que los cambios tecnolégicos son rapidos y por lo tanto para
asegurar experiencia en proyectos con soluciones y equipos con caracteristicas técnicas similares o iguales a las que RTVC
solicita debe remitirse a tiempos cercanos.

NOTA 1. Si el comitente vendedor se presenta bajo la modalidad de consorcio o unién temporal cada uno de sus integrantes
debera acreditar experiencia en el cddigo relacionado anteriormente.

MODALIDAD EXPERIENCIA CON CERTIFICACIONES:

Adicionalmente, el comitente vendedor debera aportar las certificaciones de los contratos registrados en el RUP con los que pretende
acreditar la experiencia mediante la presentacion de 2 y maximo 3 certificados de contratos finalizados o liquidados en un 100%.y
deberan cumplir:

Teniendo en cuenta que para la entidad es relevante verificar la ejecucion de las actividades especificas exigidas anteriormente, y en
atencion a que esta informacion no se encuentra detallada en el Registro Unico de Proponentes, los oferentes deberan incluir en su
propuesta, certificaciones en la que conste la siguiente informacion:

Nombre o razén social del contratante

Nombre o razén social del contratista aclarando si es oferente individual o en forma asociativa.

Fecha de inicio del contrato (dia/mes/afio)

Fecha de terminacién (dia/mes/afio)

Objeto del contrato. alquiler de equipos de computo incluida la prestacion del servicio de soporte y atencion de

solicitudes.

e Valor final del contrato. se efectuara la conversién del valor certificado a SMMLV a la fecha de inicio del mismo), % de
participacion del proponente (en caso de haber ejecutado el contrato mediante Unién Temporal o Consorcio.

e Nombre de la persona que expide la certificacién. (Teléfono, Direccidn, correo electrénico donde puede verificarse la

informacion relacionada).




Nota 1: Si las certificaciones presentadas no contienen toda la informacién requerida, el comitente vendedor podra anexar a
estas, documentos como actas de finalizacién o de liquidacién. y estos seran validos siempre y cuando cumplan con los
requisitos minimos exigidos para las certificaciones.

Reglas para la valoracion de la experiencia:

2.

e Cuando la participacion sea en consorcio o unidn temporal cada uno de sus integrantes deberéa acreditar experiencia en el
codigo mencionado y la experiencia minima sera la sumatoria de las experiencias de los integrantes que la conforman.

e La experiencia adquirida en consorcio o union temporal sera tenida en cuenta de acuerdo con el porcentaje de
participacion en la unién temporal o consorcio.

e En caso que se relacione mas de un contrato en una sola certificacion, para efectos de verificacion se tomara la
experiencia especifica del proponente directamente relacionado con los servicios y/o actividades solicitados por la
entidad, de cada contrato individualmente considerado, en orden de mayor a menor valor ejecutado siempre que cumplan
con las especificaciones establecidas en el presente documento y en el pliego de condiciones.

e Cuando el valor de los contratos con los cuales se pretenda acreditar la experiencia se encuentre expresado en moneda
extranjera se atenderan las siguientes reglas:

e Para el caso de contratos en dolares americanos, se hara la conversién a pesos colombianos con la TRM publicada en
las estadisticas del Banco de la Republica publicadas en su pagina oficial, para la fecha de suscripcion del contrato.

e Para el caso de contratos en moneda extranjera diferente al délar americano, se realizara su conversiéon a ddlares
americanos de acuerdo a las tasas de cambio estadisticas publicadas por el Banco de la Republica en su pagina oficial
teniendo en cuenta la fecha de suscripcién del contrato, y seguidamente a pesos colombianos.

e Cuando la experiencia a aportar haya sido obtenida con RTVC el comitente vendedor podra acreditar la misma tal
como esta establecido en el presente documento sin perjuicio de que la entidad verifique internamente la real ejecucion
de los mismos.

e Cuando en las certificaciones mediante las cuales se pretende acreditar experiencia se encuentren también relacionados
bienes y/o servicios de caracteristicas disimiles a las del objeto del presente proceso contractual, se tendra en cuenta
Unicamente la experiencia correspondiente a la relacionada con el objeto del presente proceso de seleccion. Para el
efecto, debe discriminarse claramente el(los) valor(es) parcial(es) de los diferentes bienes o servicios incluidos en
dicha certificacion.

e (Cada certificacion de experiencia se analizard por separado, en caso de tratarse de contratos adicionales al contrato
principal, se debera precisar su plazo y el valor adicional se sumara al valor del contrato principal y este debe encontrarse
registrado en RUP para ser tenida como vélida la experiencia aportada.

e Sien una de las certificaciones presentadas relaciona mas de un contrato, sélo se tendran en cuenta aquellos contratos
que cumplan con las condiciones solicitadas en este numeral.

e En caso de que en las certificaciones no se acredite el dia cierto de inicio y terminacién del contrato, se tomaré el ultimo
dia del mes de inicio del contrato, y el primer dia del Ultimo mes en que termind.

NOTA 1: Las auto certificaciones, no seran tenidas en cuenta.

Anexar Carta de Aceptacion de Especificaciones Técnicas

Los comitente vendedores deberan cumplir con los requerimientos técnicos minimos establecidos, para ello debera presentar y
suscribir el Anexo denominado “Carta de Aceptacién Especificaciones Técnicas’, en sefial de compromiso y aceptacion de la




totalidad de los requerimientos técnicos exigidos de acuerdo con las calidades, cantidades, condiciones y caracteristicas técnicas
establecidas en las reglas de participacion, los estudios previos, la presente ficha técnica de negociacion y los documentos de
condiciones especiales. .

3. Certificaciones adicionales exigidas:

Los comitentes vendedores que quieran participar en el presente proceso de seleccién deberan ademas presentar las siguientes
certificaciones:

3.1. Certificacion del Fabricante

El comitente vendedor debera presentar una certificacion expedida por el fabricante donde conste que el comitente
vendedor es un Canal Certificado y Autorizado para suministrar los equipos y prestar el servicio, lo cual lo hace idoneo
para llevar acabo la prestacion del servicio. Para validar dicho requisito el comitente vendedor debera aportar este
documento con fecha de expedicion no superior a (30) dias contados a partir de la fecha de presentacién de los
documentos, con la informacion aca incluida.

Nota: En caso de que el documento sea presentado en idioma diferente al espafiol, debera estar acompafiado de
traduccion simple.

3.2. Certificacién Energy Star del fabricante para equipos de linea de uso corporativo.

3.3. Certificacion Ambiental Epeat.

EXPERIENCIA ACREDITADA EN LA BOLSA MERCANTIL DE COLOMBIA

Para el caso de experiencia en negociaciones en el escenario de Bolsa, se aportara certificacion emitida por la sociedad comisionista
compradora en dicha negociacion, las certificaciones deberan contener minimo la siguiente informacién de la operacién:

*  Nombre o razdn social del comitente vendedor.

+  Objeto.
*  Numero.
*  Valor.

+  Calificacion. (Si la certificacién es expedida por el Departamento de Operaciones, debera incluir si cumplié o no).
+  Fecha de Celebracion.

NOTA: En caso que la sociedad comisionista compradora en dicha negociacion no se encuentre activa y no haya expedido la
certificacion la misma sera expedida bajo los mismos términos por el Director del Departamento de Operaciones de la BMC Bolsa
Mercantil de Colombia, previa solicitud de la sociedad comisionista que esta actuando por el comitente vendedor que desea acreditar la
experiencia, solicitud que debera efectuarse con la anticipacion debida.

El comitente vendedor debera allegar cada una de las certificaciones solicitadas a continuacion, las cuales seran dirigidas al comitente
comprador en la forma y término solicitado.

4. CERTIFICACION DE CONDICIONES DEL COMITENTE COMPRADOR

Certificacion suscrita por el representante legal del comitente vendedor cuya fecha de expedicion no sea mayor a __15___ dias
calendario previo a la radicacién de documentos, en la que certifique:

1. Que los bienes a entregar son nuevos, originales, no re manufacturados, o refurbished.
2. Que en caso de presentarse una actualizacidn tecnolégica en el hardware y/o software, que forme parte de la




solucion propuesta en cualquier momento anterior a la entrega definitiva, el comitente vendedor entregara los
elementos actualizados, contando con autorizacion del comitente comprador y sin que esté incurra en costo
adicional alguno. Se entiende que hay una actualizacién tecnoldgica en cualquiera de los elementos a negociar
cuando se presenta una nueva version en el mercado. En cualquier caso el comitente vendedor no podré negociar
equipos, partes o programas que estén descontinuados por el fabricante original.

3. Que se compromete a cumplir con las exigencias fiscales y aduaneras.

5. CERTIFICACION DE GARANTIA DE PRODUCTO

Certificacion con fecha de expedicidon no mayor a __30___ dias calendario previo a la radicacién de documentos, donde se certifique que
la garantia de cada uno de los productos (equipos de computo) a alquilar debera ser por el termino de duracion del contrato, contado a
partir de la fecha de suscripcion del acta de recibo a satisfaccion por parte de la supervision o interventoria de los bienes, sin perjuicio de
la garantia de fabrica.

Cuando el comitente vendedor ostente la calidad de FABRICANTE, la certificacion sera suscrita por su representante legal, cuando el
comitente vendedor sea DISTRIBUIDOR AUTORIZADO Ia certificacién serd suscrita por el representante legal del fabricante o quien
sea facultado por el fabricante para emitir el documento.

NOTA: En caso que el o los fabricantes no certifiquen el tiempo de garantia solicitado, el comitente vendedor debera suscribir una
certificacion firmada por su representante legal del comitente vendedor donde manifieste que asumira el tiempo restante de la garantia.

6. CERTIFICACION DE FABRICANTE

Certificacion suscrita por el fabricante cuya fecha de expedicion no sea mayor a _30___ dias calendario previa radicaciéon de
documentos que acredite:

¢ Al comitente vendedor como Distribuidor Autorizado de los bienes a negociar.
¢ Que cuenta con Centros Autorizados de servicio en las ciudades principales y el respaldo y suministro de repuestos
minimo por el termino de duracién del contrato,.

7. CERTIFICACION DE RELACION DE MARCAS

Relacionar documento donde se relacionen marca, modelo y referencia de los bienes que seran objeto de entrega.

7. REVISION Y ACEPTACION DOCUMENTAL

No se tendran en cuenta documentos que no se cifian estrictamente a los requisitos solicitados.

Una vez adjudicada la operacién, los documentos soporte de los requisitos del comitente vendedor deberan ser solicitados por el
comisionista comprador en la Unidad de Estructuracion de Negocios , al dia siguiente que se celebre la rueda de negocios antes de las
5:00 p.m., a fin de que ésta Ultima los entregue al comitente comprador para la revision, aceptacion o rechazo de los mismos, para lo
cual contara con un maximo de dos (2) dias habiles contados a partir del dia siguiente a la negociacion.

La sociedad comisionista compradora se obliga a informar a la Unidad de Estructuracién de Negocios mediante certificacion suscrita por
el representante legal, manifestando el cumplimiento, aceptacién o rechazo por parte del comitente comprador de los documentos
soporte de los requisitos de los comitentes vendedores como maximo el tercer (3) dia habil siguiente a la rueda de negociacion, de no
hacerlo se entendera la aceptacion de los mismos por parte del comitente comprador.

8. OBLIGACIONES DE LA SOCIEDAD COMISIONISTA VENDEDORA'Y COMITENTE VENDEDOR
A continuacién, se incluyen las obligaciones como condicién de entrega y calidad a cargo de la sociedad comisionista vendedora y
comitente vendedor de obligatorio cumplimiento para la ejecucién de la negociacién, asi:

OBLIGACIONES ESPECIFICAS

1. Cumplir con el objeto de la negociacion establecido en la ficha técnica de negociacion, estudios previos, Documentos de




10.

1.

12.

13.

14.

15.

condiciones especiales y en las disposiciones normativas que resulten aplicables.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacién debera acordar con la entidad previa citacién a través de la
sociedad comisionista compradora el cronograma de entrega e instalaciones de los equipos, una vez perfeccionado la
negociacion.

Realizar la entrega de los equipos en las fechas y sitios acordados de acuerdo con el plan de trabajo establecido y aprobado por el
supervisor de la negociacion.

Remitir al supervisor de la negociacién la copia de la relacion (acta de entrega) de los equipos entregados a RTVC con su respectiva
constancia de recibido.

Realizar la instalacién de aplicativos, herramientas y/o software especializado autorizado por la Coordinacién de Tl, que estan
siendo utilizados por el usuario en el equipo anterior y no esta contenido en las imagenes. Para esta instalacion se podra hacer uso
de la red de la entidad o copiarse desde el equipo a ser reemplazado.

Obrar con lealtad y buena fe en las distintas etapas contractuales evitando dilaciones tanto en el cumplimiento de los
requisitos de ejecucion como en el desarrollo de la negociacion

En caso de adicion, prérroga u otro si, el comitente vendedor debera modificar la garantia Unica de cumplimiento.

Garantizar que los equipos de computo (Equipos de escritorio y portatiles) sean de marca reconocida en el mercado.

Suministrar las siguientes certificaciones de parte del fabricante de los equipos que sean necesarios de acuerdo a su

naturaleza.

*  Certificacion vigente del fabricante de cumplimiento de los estandares ENERGY STAR Certificacion de suministro de
partes y repuestos: Entregar los certificados de garantia expedidos por el fabricante del equipo, proveedor autorizado o
partner de marca. El comitente vendedor debera entregar certificacion del fabricante de los equipos ofrecidos donde se
garantice el suministro de partes y repuestos en el mercado colombiano durante la ejecucion de la negociacion.

= Certificacion del Fabricante para equipos de linea de uso corporativo por el fabricante donde indique que los equipos
ofrecidos son de fabricacién de linea corporativa.

= Certificacién y garantia del fabricante donde se contemple las partes de los equipos de cdmputo, minimo durante la
vigencia de la negociacion.

= (Certificacién Ambiental Epeat.

Cumplir con las especificaciones técnicas solicitadas en las calidades y cantidades plasmadas en los Estudios Previos, ficha
técnica de negociacién y de mas documentos que forman parte integral del proceso de contratacion.

Entregar, instalar, migrar y dejar en funcionamiento los equipos en alquiler objeto de este la negociacion en las instalaciones
de RTVC.

Garantizar dentro de los 6 dias habiles contados a partir de la fecha de la legalizacién de la negociacion la instalacion,
configuracion y migracion de los equipos en alquiler.

Asumir los costos de migracién, instalacion de los aplicativos de la entidad, para estas actividades debe de disponer de
personal calificado para la instalacion configuracion y migracion en los equipos contratados en la modalidad de arrendamiento.
RTVC proveera los medios de instalacion y/o enlaces para la disposicién del software.

Asumir todos los costos directos e indirectos que incluyan el transporte de los equipos de computo hasta RTVC, o donde
determine el supervisor de la negociacion dentro de Bogota D.C.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacion se comprometera a cambiar los equipos o elementos del
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17.
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20.

21.

22.

23.

24.

25.

26.

27,

objeto contractual cuando a juicio del supervisor no cumplan con las especificaciones técnicas requeridas o cuando existan
defectos de fabricacion o disefio de los mismos. En caso de entrega de equipos de mala calidad, defectuosos, o de
especificaciones diferentes o inferiores a las solicitadas y ofertadas, los mismos le seran devueltos al proveedor para que
efectué los cambios correspondientes, so pena de hacerle efectiva la garantia de calidad de la negociacién, en este evento, el
contratista debe cambiar los bienes en un plazo no mayor a dos (2) dias habiles, una vez notificada la anomalia.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacion debera Incluir todos los elementos requeridos para la
instalacion y el correcto funcionamiento, como son cables de poder y demés recursos necesarios, asi como las licencias de
software (Windows y Office).

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacion debera entregar los elementos objeto de esta contratacion en
las cantidades, caracteristicas y especificaciones descritas en el anexo técnico.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado el contrato debera suministrar minimo dos (2) mantenimientos preventivos
durante la ejecucion de la negociacién, previa programacién con personal que sea designado por el supervisor de la
negociacion. Asi mismo presentara un informe por cada mantenimiento preventivo programado que se haya realizado previo
acuerdo con el personal designado por RTVC.

El comitente vendedor deberad garantizar soporte directo del fabricante sobre las partes y demas repuestos que sean
necesarios para la atencion de dafios o garantias.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado de la negociacion debera prestar el soporte técnico en sitio, cuando este sea
requerido por RTVC.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacién debera contar con una estructura técnica y de personal
necesaria para la realizacion de las actividades propuestas durante la ejecucion de la negociacion

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado de la negociacion debera tener la capacidad de respuesta para atender las
necesidades de RTVC sin afectar el tiempo de entrega; poseer personal iddneo, con experiencia y las herramientas
necesarias para atender cualquier solicitud (software, hardware y herramientas) con el fin de garantizar el cabal cumplimiento
del objeto contractual y los proceso de la instalacion, implementacién, mantenimiento y soporte de los equipos requeridos por
RTVC.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacion debe llevar un inventario de Software y Hardware
completamente actualizado, esta informacién debe ser entregada al momento de radicacion de la factura y debera llevar como
minimo los siguientes campos:

a. Serial del elemento contratado.

b. Tipo de elemento (PC de escritorio o portatil)

c. Periodo de facturacion. Periodo facturado (Fecha inicial y fecha fin)

d. Tarifa unitaria por mes

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacién deber4 mantener los precios resultantes de la rueda de
negociacion e informados en los términos establecidos en la presente ficha técnica de negociacién durante toda la ejecucion
al igual que en sus eventuales prorrogas y/o adiciones.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacidén deberd entregar al supervisor de la negociacion la
documentacién completa de legalidad de acuerdo con la normatividad de derechos de autor de: los sistemas operativos,
software instalado y preinstalado en cada uno de los equipos.

El comitente vendedor a quien le sea adjudicado la negociacion debera certificar por escrito que cuenta y que instalara en los
equipos, software licenciado y legal para uso empresarial y comercial, ante una eventualidad con el ente de control DIAN el
proveedor se hara cargo de las sanciones que sean impuestas.

Cancelar mensualmente los salarios y cumplir con el sistema de Seguridad Social Integral y parafiscales y presentar la respectiva




certificacion de cumplimiento para el trdmite de cada pago.

28. Presentar la factura correspondiente a cada periodo de arriendo (mes vencido), los cinco (5) primeros dias habiles del mes
siguiente.

29. Cumplir con los indicadores y acuerdos de niveles de servicio establecidos en el Anexo Técnico el cual hace parte integral de la
negociacion

30. No divulgar o utilizar informacién confidencial a la que haya tenido acceso sin estar facultado para ello, buscando obtener provecho
para si o para un tercero. Obrando con lealtad y buena fe en la actividad que realice.

31. EI comitente vendedor a quien le sea adjudicado el contrato debera realizar una capacitacion de buenas practicas en el Sistema
Operativo — Windows 10 y como aprovechar su potencial. Esta capacitacion sera coordinada con el supervisor de la negociacién

32. No ceder ni subcontratar la negociacién, sin la previa autorizacién escrita de RTVC.

33. Garantizar la atencién presencial y/o remota en la modalidad 8*5(ocho horas al dia de lunes a viernes), durante todo el periodo de
ejecucién de la negociacion.

34. Una vez finalizada la negociacion el comitente vendedor, debera permitir a RTVC como obligacion no compensable, lo siguiente:

— Realizar las copias y borrado seguro de la informacion dentro de los diez (10) habiles siguientes a la terminacion de la
operacién antes de retirar los equipos de RTVC.

— Retirar los equipos en un plazo maximo de quince (15) dias habiles a partir de la terminacién de la operacion, este tiempo
empezara a contar una vez se cumplan los diez (10) dias habiles de la copia de informacion y el borrado seguro.
35. Una vez finalizada | a negociacion el comitente vendedor y RTVC formalizaran el proceso de devolucion a satisfaccion con la
firma de un acta o documento acordado por las partes.
36. El comitente vendedor a la finalizacion la negociacion deberéd recoger todos los equipos arrendados en las instalaciones de RTVC.
37. El comitente vendedor a quien se adjudique la presente negociacion, declara conocer y dar cumplimiento a todas las normas legales
y técnicas vigentes sobre proteccidn ambiental y se obliga a mantener la Entidad libre de toda obligacion que se genere por algin

tipo de incumplimiento a sus obligaciones y responsabilidades de este tipo.

38. Las demas inherentes al objeto y a las obligaciones contractuales.

OBLIGACIONES DE LA SOCIEDAD COMISIONISTA COMPRADORA Y RTVC

1. Pagar el valor de la negociacién en la forma y con la oportunidad pactada, siempre que el trdmite de pago se encuentre
completo y con el lleno de los requisitos requeridos para el efecto.

2. Facilitar las condiciones necesarias para el cumplimiento del objeto y las obligaciones contractuales, mediante los elementos
que considere necesarios, cuando sea del caso.

3. Las demés inherentes al Objeto contractual.

DESCUENTOS

1. ACUERDOS DE NIVEL DE SERVICIO - ANS

1.1. Acuerdos de Nivel de Servicio para la implementacion.




Cumplimiento del tiempo para la implementacion
Este ANS busca medir el cumplimiento del tiempo de entrega e implementacion.

+«»+ Descuento por demora en los tiempos de entrega e implementacion.

Los tiempos pactados para la entrega e implementacion. de equipos segun el contenido de la presente ficha técnica
de negociacién son:

1. Entrega de equipos de computo 6 dias habiles siguientes a la celebracién de la rueda de negociacion.

2. Implementacion de los equipos de computo 5 dias habiles seguidos a la entrega de los equipos de

cémputo.
Cumplimiento entrega e
implementacion Descuento sobre el valor
implementacion dentro del de la implementacién
ANS
Cumple 0%
Del dia 1. a! 3de 29
incumplimiento
Mayor a 3 dias 5%

"Notas:

e EIANS es medido por demoras en los tiempos de entrega e implementacién por parte del comitente vendedor, en
caso de que la demora sea atribuible a RTVC este tiempo no seran contemplados dentro de los tiempos de entrega.

1.2.Acuerdos de Nivel de Servicio para Soporte

Cuadro que define la prioridad

o Impacto
L Entidad Area Usuario
Alta Alta Alta
Urgencia Media Alta Baja
Baja Baja Baja
Nivel Prioridad Descripcion Tllempo para el Tiempo maximo de diagnéstico
primer contacto
Méximo 2 horas hébiles, después del
Incidentes  que impiden el Inmediato - primer contacto
. funcionamiento  normal de la Maximo 30
Nivel 1 Alta . .
E— operacion de RTVC en forma total o minutos en (en el evento en que no logre
parcial horario habil replicarse el incidente se acordara un
plan de trabajo)
Maximo 6 horas habiles, después del
Incidentes que impidan el normal Inmediato - primer contacto
Nivel 2 Media funcionamiento de la operacion de Méximo 2 horas
RTVC y que tengan una solucion héblles .(en el evento en que no Iogre’
alternativa. replicarse el incidente se acordara un
plan de trabajo)




Maximo 16 horas habiles, después del
primer contacto después del primer

Incident i t | .
. ' ncidentes qu'e nq impactan e Inmediato - contacto
Nivel 3 Baja normal  funcionamiento de la Méximo 8 h
operacién de RTVC. aximo & fhoras (en el evento en que no logre

replicarse el incidente se acordara un
plan de trabajo)

«» Penalizacion por demora en los tiempos de atencion

# de incidentes nntendidos dentro del ANS en el periodo

Medicion del ANS" = = 100

# de incldentes reportades en el periodo

Incidentes atendidos dentro Descuento del valor
del ANS mensual del servicio
Mayor al 90% 0%
Menor a 89,9% y mayor o 39,
igual 80%
Menor a 79,9% 4%

Notas:
e  Se debe tener en cuenta que los tiempos del diagnéstico se miden desde el momento en que se reporta el incidente.

e EIANS es medido por demoras en los tiempos de atencion o diagnéstico dados por comitente vendedor, en caso de
que esta demora sea atribuible a RTVC este tiempo no puede ser cobrado por RTVC.

e El Valor del descuento Mensual, se realizard al valor mensual correspondiente al periodo ejecutado y este se
descontara del pago correspondiente a este periodo hasta maximo el 20%..

10. GARANTIAS ADICIONALES A CARGO DEL COMITENTE VENDEDOR

El comitente vendedor deberd constituir, suscribir y otorgar a favor del COMITENTE COMPRADOR, dentro de los ( dos )dias
habiles siguientes a la adjudicacion de la negociacién tratdndose de personas naturales o juridicas individualmente o , dentro de los
(____tres___) dias habiles siguientes a la adjudicacion de la negociacién tratdndose de figuras asociativas consorcio o union
temporal las siguientes garantias:

De acuerdo con lo establecido en el articulo 7 de la Ley 1150 de 2007, el Articulo 2.2.1.2.1.2.18 del Decreto 1082 de 2015, ademés de
las garantias exigidas por el Sistema de Compensacion, Liquidacién y Administracién de Garantias de la Bolsa Mercantil de Colombia
S.A., y para asegurar el total y estricto cumplimiento de todas las obligaciones derivadas de la operacién, el comitente vendedor debera
constituir garantias que cubran como minimo los siguientes amparos:

Beneficiario: RADIO TELEVISION NACIONAL DE COLOMBIA - RTVC

Tomador: Comitente vendedor.

Asegurado: RADIO TELEVISION NACIONAL DE COLOMBIA - RTVC. Se aclara que en el texto de la péliza debera incluirse la entidad
con su respectivo NIT No 900 002 583 - 6

Una vez surtida la rueda de negociacion que como resultado de la participacion del comitente vendedor resulte adjudicatario y que
cumpla con c/u de los requisitos sefialados por la entidad, a fin de prestar los servicios de alquiler de equipos a través de la sociedad
comisionista, este debera constituir las siguientes garantias de cumplimiento a favor de la entidad con los siguientes amparos:

1. CUMPLIMIENTO DEL CONTRATO por valor asegurado del 20 % del valor de la negociacién y vigencia del término de




ejecucion de la negociacion y cuatro meses mas contados a partir de la suscripcién de la adjudicacion de la negociacién.

2. CALIDAD Y CORRECTO FUNCIONAMIENTO DE LOS BIENES: Por un monto equivalente al 20% del valor de la
negociacion, con una vigencia de doce (12) meses, contados a partir del acta de recibo a satisfaccion final de los bienes.

3. CALIDAD DEL SERVICIO por un valor asegurado del 10% del valor de la negociacion y vigencia del término de ejecucion de
la negociacion y cuatro (4) meses mas contados a partir de la suscripcion del acta recibo a satisfaccion final de los bienes.

4. SALARIOS Y PRESTACIONES SOCIALES E INDEMNIZACIONES LABORALES por valor asegurado del 5 % del valor de
la negociacion y vigencia del término de ejecucion de la negociacion y tres afios mas contados a partir de la de la adjudicacion
de la negociacion
Los porcentajes establecidos para los anteriores amparos se asignaron teniendo en cuenta los posibles riesgos contractuales que
puedan presentarse en ejecucion de la negociacion, que histéricamente no han ocurrido en la entidad.

PARAGRAFO: En los casos en que se prorrogue el plazo de ejecucion de la negociacion y/o se adicione en valor, el comitente vendedor
se compromete, dentro de los (3 ) dias calendarios siguientes al evento, presentar el certificado de modificacion de la garantia de
conformidad con el nuevo plazo y/o valor pactados.

Estas garantias cubren los riesgos asociados a las obligaciones no compensables y descritas en la presente Ficha Técnica de
Negociacion.

En todo caso, correspondera al comitente comprador, realizar todos los actos de verificacion, estudio, seguimiento, ejecucion,
aprobacion y custodia asi como todos los demas actos que sean necesarios para la efectividad de las mismas.

11. INTERVENTORIA Y/O SUPERVISION

La supervisién del Cumplimiento de la operacién que se realice en la bolsa, asi como la supervision del Contrato de Comision y de la
negociacion estara a cargo del Director de Tecnologias Convergentes o de la persona que designe la ordenadora del gasto mediante
memorando. Para esos efectos, el supervisor cumplird con las obligaciones descritas en la ley, especialmente estara sujeto a lo
dispuesto en el numeral 1 del Articulo 4° y numeral 1° del articulo 26 de la Ley 80 de 1993, la Ley 1150 de 2007, El Manual de
Contratacién interno, el manual de supervisién y las demas normas establecidas sobre la materia




